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PREPARATE PARA TU SESION

Una sesién de trabajo de AcademiaAds es la forma mas réapida de arrancar
con el impulso de tu negocio.

Nuestras sesiones de trabajo son privadas y su enfoque principal es verte a ti y
a tu negocio crecer.

Junto a tiy a tu equipo, disefaremos una estrategia de atraccion, captura y
conversién de clientes que puedas empezar a usar desde el primer dia.

Después nos sentaremos a implementar la mayor cantidad de elementos
posibles (que nos permita el tiempo) para que puedas arrancar cuanto antes.

Para sacarle el maximo provecho a tu sesién, te recomendamos tener lo
siguiente a la mano:

LISTA DE PRODUCTOS

Para poder ofrecer las mejores opciones a cada persona, es necesario saber
con qué productos y/o servicios contamos. Asegura llevar a la sesién una lista
de todos los productos y servicios que ofrece tu negocio.

CLIENTE IDEAL

Es importante que sepas exactamente quién es tu cliente ideal, en otras
palabras, quién es esa persona que necesita cada uno de tus productos o
servicios.

OBJETIVOS DEL NEGOCIO

¢Qué es lo que buscas lograr? ;Cuales de los productos/servicios te gustaria
vender mas? ; Te gustaria vender en linea o en persona? ;Quieres tener un
equipo? ;De qué tamafo? ; Cuanto quieres que el negocio genere al mes?
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Si nos viéramos en 6 meses a partir del dia de hoy, ;Cémo ves tu negocio?

Toda esta informacién nos servird para disefiar una estrategia alineada con tu
vision del negocio a corto y largo plazo.

RECURSOS EXISTENTES

Seguramente ya cuentas con algunos recursos que podemos aprovechar
durante la sesién, de la siguiente lista considera cuales de ellos tienes:
- Logotipos

- Pagina Web

- Dominio Web

- P4agina de Facebook

- Lista de Correos

- Paginas de Aterrizaje

- Videos

- Imégenes del producto

- Panfletos / Brochures

- Guia de Imagen Corporativa

No te preocupes si no cuentas con todos los elementos de la lista,
simplemente es importante que antes de la sesion tengas presente cuales de
ellos tienes y los tengas a la mano.

Nota: Sugerimos contar con los logotipos en un minimo de 800px de ancho.
|dealmente debe haber una versién para fondo oscuro y otra para fondo claro,
ambas con transparencia (formato .png).

ACCESOS

Estaremos implementando gran parte de las estrategias durante la sesiéon y
eso sblo sera posible si contamos con todos los accesos necesarios. Asegura
tener a la mano los nombres de usuario y contrasefia para los siguientes
servicios (en caso de aplicar):

- Proveedor de dominio (donde se registré el ".com")

- Proveedor de hospedaje (donde "vive" el sitio web)
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- Proveedor de correo electrénico del negocio

- Sistema de listas de correo (por ejemplo: ActiveCampaign, Mailchimp, etc.)
- Sistema de creacién de Landing Pages (por ejemplo: Instapage, Leadpages,
etc.)

- Proveedor de carrito de compra en linea (eCommerce)

- Proveedor de procesamiento de pagos en linea (Stripe, Conekta, PayPal,
etc.)

Es importante que relinas todo lo mencionado en los incisos anteriores para
sacarle el maximo provecho a tu sesién. Si alguno de los elementos no aplica
para tu negocio, puedes omitirlo.

DUDAS

Te recomendamos también llevar una lista de dudas que vayan saliendo
conforme preparas el material. Para tu comodidad, puedes escribirlas en las
siguientes lineas y asi tenerlas a la mano durante tu sesién:
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